
Помогаем развивать и масштабировать действующие 
высоконагруженные проекты 

Сопровождение
и развитие веб-систем 
на 1С-Битрикс



Веб-интегратор «Факт»

Веб-интегратор «Факт» специализируется на создании, 
сопровождении и развитии технологичных веб-систем и 
мобильных приложений. Является одним из ведущих в 
России интеграторов 1С-Битрикс24.

● Разработали веб-системы для 
10% компаний из «ТОП-100 
крупнейших частных компаний 
России по версии Forbes» за 
2019 год

● Лидер по числу 
сертифицированных 
разработчиков 1С-Битрикс24 

● Подтвержденные компетенции 1С-
Битрикс Enterprise на крупных 
корпоративных внедрениях

180+
специалистов работают в 
офисах нашей компании

13 лет
разрабатываем, запускаем и 
развиваем проекты, которые 
помогают бизнесу расти

В рейтинг агентств по 
поддержке и развитию сайтов 
на платформе 1С-Битрикс в 
России

2022



Помогаем развивать и масштабировать действующие высоконагруженные проекты в 
формате выделенной команды специалистов и глубоким погружением в бизнес-
процессы компании

Корпоративные системы

HRM-решения

Корпоративные порталы

Личные кабинеты

CRM-системы

Специализация

fact.digital

Электронная коммерция

В2В-порталы

Интернет-магазины

Маркетплейсы

PIM-системы
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Проекты, с которыми
мы умеем работать

Поддерживаем и развиваем веб-системы со 
сложной технической архитектурой и 
несколькими информационными системами 
интегрированными между собой

Нетиповые проекты E-commerce системы

Highload проекты 

Работа с лидерами рынка в направлении 
E-commerce позволяет нам рекомендовать 
и развивать для вас лучшие решения

Учитываем специфику высоконагруженных проектов, 
комплексно развиваем и готовим архитектуру для 
пиковых нагрузок. Обеспечивая уверенность в 
надежности работы системы

Омниканальные системы

Интегрируем web-проекты с любыми 
внутренними системами и сторонними 
сервисами



Выделенный штат аналитиков, способный погрузиться в 
проблемы проекта и предложить лучшие пути решения, 
экономя время на разработке

Аналитика и консалтинг Высокие требования

Наличие собственного отдела QA позволяет нам 
обеспечивать высокое качество проектов на всех 
этапах. Соблюдение NDA

Enterprise 1C-Битрикс

Обладаем самым большим штатом 
сертифицированных разработчиков 1С-Битрикс, 
имеем компетенцию крупных внедрений
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Наши сильные 
стороны

 Надежность

Знаем как построить отказоустойчивую и 
защищенную архитектуру сервиса



Проекты в 
наших руках





Описание проекта

Уже более 5 лет развиваем интернет-магазин одного из 
старейших ювелирных предприятий России. Среди 
регулярных задач:

❯❯❯  Смотреть кейсmiuz.ru

2017 г.
начало сотрудничества

3 млн
SKU

277 городов
в интернет-магазине

Текунов Владлен
Директор по электронной коммерции ОАО «МЮЗ»

«Факт» показал себя с самого начала как компания, 
которая заинтересована не столько в получении денег, 
сколько в выстраивании адекватного взаимодействия с 
подрядчиком. Подкупило то, что команда которая 
должна была работать с проектом,- она действительно 
фиксировалась, как менеджер проекта так и основные 
разработчики.

Сопровождение и развитие интернет-
магазина МЮЗ

● обеспечение и поддержание высокой 
скорости работы сайта, 

● оптимизация интеграций с внутренними 
учетными системами и новыми сервисами, 

● расширение функционала и внедрение новых 
сервисов, 

● обеспечение безопасности и устойчивости к 
атакам.



Технологические 
решения

Интеграция с aliexpress:

● Написали модуль для автоматизированной выгрузки 
каталога и предусмотрели возможность обмена 
информацией об остатках.

Маркетинговые инструменты:

● Реализовали сервис  онлайн примерки изделий, 
работаем над блоками cross-sale и up-sale, добавили 
функционал продажи сопутствующего сервисного 
обслуживания в корзину товара.

Поисковая выдача:

● В систему поиска внедрен и вручную доработан 
сервис Elasticsearch. Система обеспечивает гибкий 
поиск, поддерживает нечеткие запросы, увеличивает 
количество успешных результатов поиска при высокой 
скорости выполнения поискового запроса.

Карточка товара:

● Доработка визуализации карточек разных групп товаров, 
настройка отображения сертификатов для изделий с 
драгоценными камнями и товаров премиум-класса.

Система лояльности:

● Внедрен и доработан смарт-сервис расчета скидок, с 
помощью интеграции сервиса Manzana в бизнес процессы 
компании. Реализован трехсторонний обмен между сайтом, 
ERP и Manzana, что улучшило подход в применении системы 
лояльности.

Страница для продажи уникального товара:

● Проработан дизайн страницы для бриллианта  стоимостью в 
565 000 миллионов рублей. Работа с акцентом на 
уникальность изделия, сопровождающим документам и 
сертификатам подлинности.
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Сопровождение и развитие интернет-
магазина МЮЗ





Описание

Уже более 5 лет развиваем и сопровождаем 
корпоративные сайты для предприятия государственной 
важности «Гознак»

Регулярно решаем следующие задачи:.

❯❯❯  Смотреть кейс

Сопровождение и развитие корпоративных сайтов

2017 г
начало сотрудничества

14 
сайтов на развитии

14 млн
в год посетителей сайта 
Бонус за здоровье

Богородский А.Б.
Административный директор «Гознак»

После запуска новых корпоративных сайтов АО «Гознак» 
от сотрудников Общества и от внешних пользователей, 
было получено много положительных отзывов о 
внешнем виде сайта, удобстве пользовательского 
интерфейса (несмотря на усложнение внутренней 
архитектуры сайта), и свежести дизайнерского решения.

ГОЗНАК 

● обеспечиваем бесперебойную работу сайтов 
компании, 

● создаем веб-ресурсы для новых проектов и 
мероприятий компании, 

● обеспечиваем безопасность и устойчивость к 
атакам, 

● предлагаем и реализуем решения для 
возникающих задач, 

● развиваем и поддерживаем 14 сайтов компании.



Технологические 
решения

Импортозамещение:

● Заменили все зарубежные сервисы на российские 
аналоги, в связи с чем исключили вероятность 
блокировки и нарушения работы функционала сайта 
связанного с внешними сервисами. 

Безопасность:

● Доработали все формы обратной связи и исключили 
возможность отправлять спам, также доработали 
проактивный фильтр который анализирует 
подозрительные ip и помогает добавить их в лист 
блокировки.

Конференция «Технологии и доверие»:

● Создан сайт для международной конференции. 
Предусмотрена нагрузка на 5000 пользователей. 
Реализована возможность передачи трансляции 
четырех потоков прямого эфира, на двух языка и с 
разным уровнем доступа. Большой массив фото и 
видео материалов оперативно размещен на сайте.

Создание ресурса «Бонус за здоровье»:

● В сжатые сроки создали, согласовали на высшем уровне и 
запустили сайт для всероссийской акции “Бонус за 
здоровье”.  Провели расчеты по необходимой мощности 
сайта и обеспечили готовность системы к одновременному 
посещению 3000 пользователей в секунду.

Система контроля за оборотом драгоценных металлов:

● Создан ресурс для государственной интегрированной 
системы контроля за оборотом драгоценных металлов и 
драгоценных камней. Интеграция с базой данных всех 
сертифицированных ювелирных изделий.

Доработка функционала:

● Обнаружили неэффективность процесса размещения 
закупок. Переписали и оптимизировали функционал 
системы по размещению информации о государственных 
закупках.
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ГОЗНАК 





Описание

Более 4 лет развиваем маркетплейс для производителя 
легкосплавных дисков «СКАД». 

Регулярно решаем следующие задачи:

❯❯❯  Смотреть кейс

на 44%
вырос спрос на продукцию

на 40%
оптимизировали скорость 
загрузки основных страниц

skad.ru

Баранцев Александр
Управляющий директор, ООО «ЛМЗ ”СКАД”»

После запуска новых корпоративных сайтов АО «Гознак» 
от сотрудников Общества и от внешних пользователей, 
было получено много положительных отзывов о 
внешнем виде сайта, удобстве пользовательского 
интерфейса (несмотря на усложнение внутренней 
архитектуры сайта), и свежести дизайнерского решения.

Сопровождение и развитие маркетплейса 
легкосплавных дисков СКАД

● регулярно решаем следующие задачи, 

● работаем над оптимизацией системы сайта для 
повышения скорости работы ресурса,

● предлагаем и внедряем современные сервисы и 
технологии, 

● расширяем функционал сайта,

● обеспечиваем безопасность и стабильность 
работы сайта,

● дорабатываем и оптимизируем функционал с 
учетом юзабилити и удобства для пользователей.

4 000+
часов на развитие
и сопровождение



Технологические 
решения

Поиск дисков по модели автомобиля:

● Разработали и внедрили на сайт каталог автомобилей, 
что упростило поиск подходящих дисков и увеличило 
количество завершенных заказов. 

Интеграция с OZON:

● Реализовали и автоматизировали выгрузку товаров на 
маркетплейс OZON. Организовали гибкую систему 
выбора товаров для выгрузки на маркетплейс по 
нужным складам и брендам.

Увеличили количество заказов:

● Упростили процесс оформления и перенести этап 
регистрации на самый последний шаг, в результате 
чего удалось снизить количество отказов на первых 
шагах оформления заказа.

Автоматизация работы с дилерами:

● Реализовали интеграцию с системами дилеров через разные 
API и вывели взаимодействие с партнерами на новый 
цифровой уровень.

Эффективный поиск:

● Внедрили систему полнотекстового поиска Sphinx. 
Благодаря чему, исключили ошибочные результаты поиска и 
повысили точность нахождения товаров.
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Сопровождение и развитие маркетплейса 
легкосплавных дисков СКАД





Описание

Более 3 лет развиваем B2B-портал для крупнейшего 
дистрибьютора всемирно известных брендов «Валта». 

Регулярно решаем следующие задачи:

❯❯❯  Смотреть кейсvalta.ru

c 2021 г.
развиваем проект

до 10%
увеличили количество
оформленных заказов

Помогаем развивать B2B-портал
для Валта

+15%
увеличили продажи 
с сайта

● поддерживаем скорость работы портала Валта на 
высоком уровне,

● улучшаем функционал портала и предлагаем 
новые решения,

● внедряем новые сервисы для удобства клиентов,

● обеспечиваем безопасность и устойчивость к 
атакам



Технологические 
решения

Оптимизация скорости работы:

● Адаптировали сайт под реальные нагрузки, 
оптимизировали функционал и увеличили мощность 
сайта. 

Раздельные корзины:

● Разделены каталоги товаров для животных и каталог 
курсов. В рамках проекта развития были разработаны 
две непересекающиеся корзины, которые 
формируются автоматически при добавлении товаров 
из разных каталогов.

14 типов клиентов:

● Реализовали возможность заводить в системе 
клиентов с разными юридическими статусами и 
льготными программами. Функционал портала 
автоматически меняется при определении статуса 
клиента (привязка договора, точек продаж).

Каталог курсов:

● Реализовали четырехкратную вложенность каталога. Что дает 
возможность посетителям сайта покупать курсы по частям.

Система лояльности:

● Разработка функционала, который позволяет быстро 
применять нужную скидку каждому клиенту в зависимости от 
его типа договора, статуса в  соответствии с коммерческой 
политикой компании "Валта" и других характеристик бизнес-
отношений.

Омниканальность:

● Реализовали взаимную интеграцию разрозненных каналов 
продаж в личном кабинете клиента.
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Сопровождение и развитие B2B-портала 
товаров для животных Валта



Компетенции 
в наших руках 



● Разработка на базе фреймворков

● Интеграция со сторонними сервисами, 
решениями

● Работа с СУБД SQL/NoSQL

● Проектирование архитектуры и работы 
с высокими нагрузками

● Аудит кода и архитектуры

● Рефакторинг

Услуги:
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Backend



● Кроссбраузерная верстка

● Адаптивная верстка

● Фронтенд и сложный JS

● Ручное и автоматизированное 
тестирование фронтенда

● Аудит реализованного другими 
командами кода

Услуги:
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Frontend



● Нативная разработка iOS/Android

● Разработка на кроссплатформенных решениях

● Разработка middleware

● Аудит кода и архитектуры

● Рефакторинг и доработка

● Постоянная поддержка приложений

Услуги:
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Mobile



Дизайн АналитикаТестирование

Проектирование
Системное 
администрирование

Техническая 
документация
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Другие работы



Контакты

Магнитогорск
 

Ленина пр-т, 94а
+7 3519 54-66-30
 

Москва
 

+7 4951 34-25-25

Санкт-Петербург
 

Лиговской пр-т, 270 
б, БЦ «Лиговка 270»
+7 812 458-07-79
 

Оренбург
 

ул. Советская 71
+7 3532 37-33-69
 

Уфа
 

Мира, 14, 11 этаж, блок В, 
Фабрика будущего
+7 495 134-25-25
 

Отдел продаж

+7 (495) 134-25-25

sale@fact.digital
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